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Flr den Schutz von Menschen, Gutern und Raumen sind unsere Beschattungs-, Bootsverdeck- und
Gartenmobelstoffe die erste Wahl. Werden auch Sie Teil unseres innovativen Teams. FUr die Sattler
SUN-TEX GmbH in Graz-Gossendorf besetzen wir folgende Stelle:

Sie mdchten in einem globalen Umfeld Verantwortung iibernehmen und die Zukunft
eines dynamisch wachsenden Marktes aktiv mitgestalten? Dann erwartet Sie bei
uns eine Schliisselrolle mit groBem Gestaltungsspielraum.

lhre Aufgaben:

e Verantwortung fur die Weiterentwicklung des US-Marktes im High-Volume-Segment

e Aktiver Aufbau und Betreuung von Key Accounts sowie internationalen Handelspartnern

e |dentifikation, Bewertung und Akquise neuer Kunden, Anwendungen und Geschaftsmaglichkeiten

e Unterstlitzung von OEM-Kunden bei Produktauswahl, Spezifikationen und Compliance-
Anforderungen

e Professionelle Durchfuhrung von Preisverhandlungen, Angebotserstellung und
VertragsabschlUssen

e Steuerung komplexer B2B-Entscheidungsprozesse entlang der Wertschépfungskette

e Erstellung von Forecasts, Reports und Marktanalysen inkl. CRM-basierter Auswertungen

e Zusammenarbeit mit Produktmanagement, Design, Operations, Quality und weiteren internen
Schnittstellen

e Teilnahme an internationalen Messen, Kundenterminen und Prasentationen

¢ Internationale Reisetatigkeit ca. 30 % (hauptséchlich USA, Asien und Europa)

lhr Profil:

e Abgeschlossenes Studium (BWL, Technik, Textimanagement o. A.)

e Mehrjahrige internationale B2B-Vertriebserfahrung (High Volume, OEM, Industrie)

e Technisches Verstandnis fur Textilien, Komponentenvertrieb und globale Lieferketten
e Erfahrung mit Handelsunternehmen und industriellen Weiterverarbeitern

e Kenntnisse globaler Mérkte, idealerweise USA & Asien

e Starke Kommunikations-, Beziehungs- und Verhandlungskompetenzen

e Interkulturelle Sensibilitat, Teamfahigkeit und enge Abstimmung mit Schnittstellen

e Proaktives, unternehmerisches Mindset und Hands-on-Mentalitat

e Sicherer Umgang mit CRM & MS Office, SAP von Vorteil

e Eigenverantwortung, Verldsslichkeit und Ergebnisorientierung

Unser Angebot:

e Abwechslungsreiches und verantwortungsvolles Aufgabengebiet mit langfristiger
Perspektive in einem zukunftsorientiertem Unternehmen

e Chance den Vertrieb nachhaltig auf den nachsten Level zu bringen und das Marktgebiet
auszuweiten.

e Wertschéatzung und kollegiales Miteinander auf Augenhdhe bei flachen Hierarchien.

e Attraktives Jahresbruttogehalt ab € 70.000,00 mit Bereitschaft zur Uberzahlung abhingig
von Qualifikation und Berufserfahrung, zzgl. erfolgsorientierte Pramie.

Bitte senden Sie Ihre aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen an unsere HR-
Managerin:

Petra Sommer
SattlerstraBe 45, 8077 Gdssendorf


https://www.sattler.com/en/home/
https://www.sattler.com/menschen-karriere/jobs/?jh=l6nmjlwgjfv95779vw4v5ysgmuy1407&sa=1

